
 

CURRICULUM VITAE 

NOMBRE COMPLETO:   
CARGO:   

 

FORMACIÓN ACADEMICA 
NIVEL DE 
ESTUDIOS 

PROFESIÓN INSTITUCIÓN 

  
 

 
 

 
 

 
 

 
EXPERIENCIA LABORAL

 
 

 

OTRAS ACTIVIDADES 
 

 
 

  

 

 

  
   

    
 


	Texto1: Sandra Martínez García
	Texto2: Jefa de Ventas Corporativo
	Texto4: Ingeniería en Desarrollo e Innovación  Empresarial
	Texto5: 
	Texto3: Licenciatura
	Texto6: 
	Texto7: Universidad Tecnológica de San Luis Potosí
	Texto8: 
	Texto9: Centro de Convenciones de San Luis Potosí Asistente de Área Comercial-ULTRALIM-Apertura, organización, completado y control de expedientes de cada evento, conforme a la norma ISO 9001:2008.-Actualización mensual en portal de CEGAIP de obligaciones correspondientes al Área Comercial.-Elaboración de información archivística mensual para CEGAIP.-Asistencia a Jefas de Ventas y Director Comercial.-Experiencia en elaboración de documentación a fines de Proceso de Ventas.-Atención a clientes presencial y vía telefónica.-Manejo de RP de reservaciones para eventos.
	Texto10: ITP INGENIERÍA Y FABRICACIÓN (ITR MÉXICO)Planeadora de VentasDepartamento Cadena de Suministros - Área Fabricación-Instrucciones y ejecución de ventas.-Conocimiento y ejecución proceso de embarcación en almacén.-Control de objetivos corporativos.-Manejo de materiales.-Manejo RP´s: SAP, MES (Manufacturing Execution System).-Manejo de WIP (Work In Progress).-Proceso de Ensamble.-Enfoque en Atención a Clientes.-Coordinación de Flujo de Entregas Producción - Almacén - Cliente.-Coordinación de Flujo de Entregas Compras Directas.-Elaboración Cuadros de Mando.-Trabajo en Equipo.-Análisis y Toma de Decisiones.-Participación y Generador en juntas.-Proyecciones semanales, mensuales, anuales.-Realización acumulados de facturación.


